
 

УПРАВЛЕНИЕ РАЗВИТИЯ КОМПЕТЕНЦИЙ  

И КАРЬЕРНОГО ПРОЕКТИРОВАНИЯ 

603950, г. Нижний Новгород, пр. Гагарина, дом 23, корпус 8, кабинет № 103, 105. 

Тел.: (831) 462-35-30, (831) 462-35-31; e-mail: career@unn.ru, vakansiya@unn.ru 

 

1. Полное наименование компании Северсталь 

2. Сфера деятельности компании Металлургия 

3. Наименование вакантной должности Стажер в отдел продаж 

4. Требования, предъявляемые к кандидату (Добавить необходимое количество пунктов): 

 Факультет/институт и направление подготовки (соответствующие Приложению 3 - 

Направления подготовки): Радиофизический, физический факультеты: 03.03.023 физика, 

институт экономики и предпринимательства 8.03.01  Экономика, 38.03.02 Менеджмент, 

филологический факультет  42.03.01 Реклама и связи с общественностью,  

 Амбициозен, энергичен и не видишь препятствий на пути к поставленным целям; 

 Легко находишь общий язык с разными людьми, умеешь договариваться; 

 Закончил среднее профессиональное образование или обучаешься на выпускном курсе 

университета, либо завершил обучение в ВУЗе и мечтаешь о старте карьеры в крутой 

команде профессионалов; 

5. Условия труда (Добавить необходимое количество пунктов): 

 График работы: минимум 3 полных рабочих дня в неделю 

 Вид занятости (выбрать: полная, частичная) 

 Заработная плата: 50 000 руб. (до вычета налогов) 

 Официальное трудоустройство. С тобой будет заключен срочный трудовой договор на 6 

месяцев 

 Корпоративная дисконтная программа 

 Мы доверяем друг другу, не боимся ошибок и легки на подъем. Наши руководители – 

стратеги и эксперты рынка, умеют вдохновлять, а сотрудники — увлечены тем, что делают, 

и готовы делиться своей экспертизой. 

 Мы инвестируем в развитие команд. Создаем авторские программы, предлагаем сотни 

книг и курсов в онлайн-библиотеке, участие в профильных конференциях и форумах. 

 

 

5. Обязанности: 

 Погрузиться в мир стали и узнать все о процессе продажи металлопродукции – от 

мониторинга ситуации на профильном рынке и формирования коммерческого 

предложения, до заключения сделки, контроля качества отгрузки и сроков. 

 Посмотреть на мир глазами наших клиентов и научиться быть клиентоцентричным. 

 «Прокачать» себя: тебе предстоит вести переговоры с клиентами разного уровня – от 

менеджеров по закупкам до первых лиц крупных корпораций. 

6. Контактное лицо:  

ФИО: Тарасова Екатерина Олеговна 
Номер телефона: +79115381551 
Электронная почта: eo.tarasova@severstal.com 
 

7. Рассматриваете ли на трудоустройство: 

mailto:career@unn.ru


Категория выпускника ДА НЕТ 

Иностранный выпускник  нет 

Выпускник с ОВЗ да  

Выпускник со средним 
специальным образованием 

 нет 

 


